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web マーケティング

七五三の仏頂面も

百日祝いの泣き顔も

還暦の笑顔も

アート
油彩画特別な にしませんか

大切な思い出

愛しい家族も



市場調査

パパ・ママに聞いた！スタジオの選び方
フォトスタジオ

女性
78%

性別

男性 20~30 歳

31~40 歳

41~50 歳

51~60 歳

24%

48%

24%

5%

年齢

回答者の属性

22%

100,000 円
以上

70,000 円
以上
～

100,000 円
未満

50,000 円
以上
～

70,000 円
未満

30,000 円
以上
～

50,000 円
未満

10,000 円
以上
～

30,000 円
未満

10,000 円
未満

4%

10%
12%

28%

35%

11%11%

支払い総額はいくら？



不満・ほしいサービス

これらをふまえて

予約していても
待ち時間が長かった

いつも背景が一緒で
バリエーションがない

長時間にわたっての撮影の
ため子供にお菓子や
ジュースが欲しい

待ち時間に飽きないように
キッズスペースが欲しい

市場調査

69 人

その他

カメラマンや
スタッフの性別

実績、受賞歴など

衣装や小物の
持ち込み可否

立地 ( 交通の便が良い )

テイスト、見栄え
内装、雰囲気など

衣装や小物が豊富

撮影データが
もらえるかどうか

立地 ( 家から近い )

料金、価格設定

55 人
39 人
35 人

28 人
24 人

10 人
3人
1人

11 人

スタジオ選びで重視したポイント

記念日を写真として残したいけど、移動や待ち時間などに不満を持っている方がいる。
自宅で撮った写真データを元に絵を描くことで、その不満を解消し、手描きの油彩画
という世界に一つしかない特別なものという付加価値をつける。



SWOT 分析

プラス要因 マイナス要因

内
部
環
境

外
部
環
境

飾る場所が少ない
高価なイメージT在宅ワークで部屋に絵を飾る人増

アートのサブスクはニーズが高いO

販売までのタイムラグ
ニッチすぎるW一点ものの特別感

競合がいない
スタジオへ行く必要がないS



ここ！

ポジショニングマップ

フォト
スタジオ

イラストレーター

版画家

洋画家

風
景
・
静
物

人
物
・
動
物

価格低い

価格高い

日本画家



要件定義

目的

コンセプト

サイトストラクチャー

要件定義
商品の販売
（ECサイト）

大切な記念日・思い出を
特別なアート ( 油彩画 ) に

記念日、特別な日を大切にする人
家族 ( ペットも ) が大事な人
一点もの、他の人とは違うものが欲しい人

どういうテイストの絵になるのか
出来上がりの商品
選択方式の商品動画

自分でカスタマイズした商品
を購入してもらう

誰に

「何」を見せて

「どう」してもらうか

トップトップ

広告 LP広告 LP

あいさつあいさつ

商品情報商品情報

会社概要会社概要

お問合せお問合せ



ペイドメディア

予想できる効果

選択した理由使用するペイドメディア
インスタ

ストーリーズ広告
女性・若年層ユーザーが多い
コスパの良い再生回数課金方式

結婚式のウェルカムボードである程度
認知がある層、顧客にさらにアピール

興味があるユーザーにしっかり
アピール出来る

商品説明をわかりやすくインパクトのある
動画にして ECサイトで購入してもらう



プロモーションイメージ



KGI・KPI
広告

検索

広告 LP

自社 HP

SNS

商品ページ カート 購入画面

CPA
( 顧客獲得費用 )

自然検索流入数

いいね数 107
直接訪問率 :30%

総セッション ( 月間 )

離脱率
50%(19)

離脱率
46%(10)

離脱率
97%(35)

離脱率
96%(4)

1293
セッション

75
セッション

107
セッション

CVR
広告：0.59%
検索：2.8%

平均注文価格：１万円

広告費：8000 円

1186
セッション

800 円

目標：年商 120 万円 KGI: 月商 10 万円

39
セッション


